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Αποποίηση Ευθύνης

Αυτό το έγγραφο έχει συνταχθεί από την ΑΛΟΥΜΥΛ ΜΥΛΩΝΑΣ – ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΑ ΑΛΟΥΜΙΝΙΟΥ Α.Ε. 
(ΑΛΟΥΜΥΛ) για χρήση κατά τις εταιρικές παρουσιάσεις.
Οι πληροφορίες που περιέχονται στην παρουσίαση αυτή δεν έχουν ελεγχθεί από ανεξάρτητη αρχή. 
Καµία θέση ή πεποίθηση ή γνώµη που εκφέρεται, δεν πρέπει να στηρίζεται στην αµεροληψία, ακρίβεια, 
πληρότητα ή ορθότητα της πληροφορίας ή γνώµης που περιέχεται στο έγγραφο αυτό. Η ΑΛΟΥΜΥΛ, οι
θυγατρικές και οι συνδεδεµένες εταιρίες, σύµβουλοι ή εκπρόσωποί τους, δεν έχουν οποιαδήποτε
υποχρέωση και ευθύνη (εξ’ αµελείας ή διαφορετικά) για οποιαδήποτε ζηµία που οφείλεται ή σχετίζεται
µε τη χρήση αυτού του εγγράφου ή του περιεχοµένου αυτού.
Το έγγραφο αυτό δεν αποτελεί προσφορά ή πρόσκληση για αγορά ή εγγραφή οποιονδήποτε µετοχών. 
Οι πληροφορίες που περιέχονται στο παρόν έγγραφο και δεν αποτελούν ιστορικά δεδοµένα είναι
δηλώσεις που περιέχουν µελλοντικές εκτιµήσεις και προβλέψεις και µπορούν να αναγνωριστούν λόγω
της χρήσης εκφράσεων όπως «πιστεύει», «αναµένεται», «ίσως», «θα», «εκτιµά», «προσδοκεί» ή τα
αρνητικά αυτών, ή άλλων παραπλήσιων εκφράσεων, ή παρεµφερούς ορολογίας, ή συζητήσεων
συσχετιζοµένων µε στρατηγική που εµπεριέχει ρίσκο ή αβεβαιότητα.
Τέτοιες µελλοντικές προβλέψεις, όπως οι δηλώσεις αναφορικά µε την ικανότητα της ΑΛΟΥΜΥΛ για
περαιτέρω ανάπτυξη και επέκταση των δραστηριοτήτων, για επέκταση σε νέες αγορές, για µείωση
κόστους συµπεριλαµβανοµένου του κόστους εργασίας, ή αναφορικά µε την επίδραση της νοµοθεσίας, ή
αναφορικά µε τις αλλαγές στις γενικότερες οικονοµικές συνθήκες, µε προσφυγές σε δικαστήρια, µε τα
αναµενόµενα µελλοντικά έσοδα, µε τους χρηµατοοικονοµικούς πόρους, µε τη χρήση κεφαλαίων και
κάθε άλλη δήλωση που περιέχεται σε αυτό το έγγραφο και αφορά θέµατα που δεν αποτελούν ιστορικά
στοιχεία είναι πρόβλεψη. Καµία εγγύηση δεν µπορεί να δοθεί ότι τα αναµενόµενα αποτελέσµατα θα
επιτευχθούν. Τα πραγµατικά γεγονότα ή αποτελέσµατα µπορεί να διαφέρουν από τις διατυπωθείσες
εκτιµήσεις, λόγω συνθηκών αβεβαιότητας που αντιµετωπίζει η ΑΛΟΥΜΥΛ και ο Όµιλος από διάφορες
αιτίες. Ενδεικτικώς αναφέρεται ο αυξηµένος ανταγωνισµός από άλλους προµηθευτές προφίλ
αλουµινίου, οι νοµοθετικές και κανονιστικές διατάξεις, καθώς και οι δικαστικές εξελίξεις που µπορεί να
έχουν ως αποτέλεσµα τη σηµαντική διαφοροποίηση των πραγµατικών από τα µελλοντικά γεγονότα.
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I. Προφίλ Οµίλου



Το Μεγαλύτερο Συγκρότηµα Παραγωγής Προϊόντων ∆ιέλασης Αλουµινίου στη NA Ευρώπη

• 26 θυγατρικές, 20 εκτός Ελλάδας σε Ευρώπη και Αφρική

• 13 εργοστάσια: 4 πόλεις στην Ελλάδα & σε Ρουµανία, Βουλγαρία, Σερβία, Βοσνία

και Αλβανία

• ∆ίκτυα πωλήσεων που καλύπτουν 45 αγορές στην Ευρώπη, στην Ασία, στη Μέση

Ανατολή και στις Η.Π.Α. 

• Περιλήφθηκε 7 φορές στη λίστα του GrowthPlus’ Europe’s 500 για τη συνεισφορά

του στην ανάπτυξη της Ευρωπαϊκής Οικονοµίας και στην αύξηση της

απασχόλησης

• Η µητρική ιδρύθηκε το 1988 και από το 1998 είναι εισηγµένη στο Χ.Α.Α.

• Απασχολεί πάνω από 1,900 εργαζοµένους – Alumilers – στην Ελλάδα και στο

εξωτερικό

Κορυφαία, διεθνώς

πιστοποιηµένα προϊόντα

Μεγάλη παραγωγική βάση

∆ιεθνής προσανατολισµός

Ευρύ δίκτυο πωλήσεων
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Το Μεγαλύτερο Συγκρότηµα Παραγωγής Προϊόντων ∆ιέλασης Αλουµινίου στη NA Ευρώπη

6

Η ΑΛΟΥΜΥΛ παράγει:

• Ολοκληρωµένα Συστήµατα Αλουµινίου, για αρχιτεκτονικές εφαρµογές, σχεδιασµένα, 
εξελιγµένα και δοκιµασµένα από το Τµήµα R&D της εταιρίας, πιστοποιηµένα για κορυφαία ποιότητα
από τα εγκυρότερα ∆ιεθνή Ινστιτούτα σε Ευρώπη & Η.Π.Α.  
(IFT Rosenheim, ISO, A.A.M.A. κ.α.)

• Βιοµηχανικά Προφίλ

• Σύνθετα Φύλλα Αλουµινίου

(J-Bond)

• Πολυκαρβονικά Φύλλα (Special Plastic material)

• Συστήµατα Αυτοµατισµών

• Interiors  (θύρες ασφαλείας, εσωτερικές θύρες, κ.α.)

• Συµπληρωµατικά προϊόντα & εξαρτήµατα αλουµινίου και πλαστικού



Το Μεγαλύτερο Συγκρότηµα Παραγωγής Προϊόντων ∆ιέλασης Αλουµινίου στη NA Ευρώπη
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• 1988 - Μάιος: Ίδρυση ΑΛΟΥΜΥΛ από την οικογένεια Μυλωνά.

• 1990: 1η γραµµή διέλασης αλουµινίου 6.000 τόνων.

• 1993: 1ο οριζόντιο βαφείο - Επέκταση µε θυγατρικές στην Ελλάδα.

• 1996: 2η γραµµή διέλασης αλουµινίου 12.000 τόνων - Συνεργασία µε την Porsche 
Design και νέο χυτήριο.

• 1997: 1ο κάθετο βαφείο 12.000 τόνων - Θυγατρικές σε Βαλκάνια, Κεντρική & 
Ανατολική Ευρώπη.

• 1998: Εισαγωγή στο Χ.Α., άντληση € 7,33 εκ. µε δηµόσια εγγραφή.

• 2000: ΑΜ Κεφ. - Χ.Α. € 29,3 εκ.. Εξαγορά εργοστασίου διέλασης αλουµινίου στην
Ξάνθη. Νέες θυγατρικές σε Γερµανία, Μολδαβία, Σκόπια, Κύπρο & Αίγυπτο.
Έναρξη λειτουργίας νέου εργοστασίου διέλασης αλουµινίου στην Κοµοτηνή.

• 2001: Εγκαταστάσεις Logistics 28.000 τ.µ.
— ∆ύο νέα οριζόντια βαφεία 12.000 τόνων.

— Νέες θυγατρικές σε Κεντρική & ∆υτική Ευρώπη.

— Νέο βαφείο στο Βουκουρέστι.

— Νέα κτίρια και οριζόντιο βαφείο στην Ξάνθη .

— Ολοκλήρωση επένδυσης παραγωγής αυτόµατων θυρών ανελκυστήρων στις Σέρρες.

Κορυφαία, διεθνώς

πιστοποιηµένα προϊόντα

Μεγάλη παραγωγική βάση

∆ιεθνής προσανατολισµός

Ευρύ δίκτυο πωλήσεων



Το Μεγαλύτερο Συγκρότηµα Παραγωγής Προϊόντων ∆ιέλασης Αλουµινίου στη NA Ευρώπη

• 2002-03: Νέα γραµµή διέλασης αλουµινίου στο Κιλκίς.
— Νέα γραµµή διέλασης αλουµινίου στην Ξάνθη.

— Νέο εργοστάσιο παραγωγής σύνθετων πάνελ αλουµινίου στο Κιλκίς.

— Νέο εργοστάσιο παραγωγής πολυκαρβονικών φύλλων στο Κιλκίς.

— Νέοι χώροι εκπαίδευσης & showrooms 14.000 τ.µ. σε Αθήνα & Θεσ/κη.

• 2004: Εξαγορά καθετοποιηµένου εργοστασίου παραγωγής προφίλ αλουµινίου στη
Βοσνία (ALPRO) € 1,35. Υπεραξία € 3.1εκ.  2005-2006: Ολοκλήρωση επενδύσεων.

— Νέο συγκρότηµα για παραγωγή και βαφή προφίλ αλουµινίου στην Αλβανία.

— Νέο συγκρότηµα για παραγωγή και βαφή προφίλ αλουµινίου στη Σερβία.

— Νέες γραµµές παραγωγής προφίλ αλουµινίου σε Ξάνθη και Κοµοτηνή.

— Νέα γραµµή παραγωγής προφίλ αλουµινίου στο Κιλκίς.

— Επέκταση & εκσυγχρονισµός του χυτηρίου στο Κιλκίς: 18.000 -> 28.000 τόνους.

— Νέες γραµµές παραγωγής θερµοµονωτικών προφίλ (Κιλκίς).

— Ολοκλήρωση του νέου οργανωτικού σχήµατος του Οµίλου.

— Ολοκλήρωση της νέας ηλεκτρονικής πλατφόρµας του Οµίλου (Data Room, E-commerce, 
CRM, Call Center).

— On-line technical support, IP Telephony, ERP (Oracle suite, live από 1/1/2005).

— Νέα γραµµή ανοδίωσης στο Κιλκίς.

Κορυφαία, διεθνώς

πιστοποιηµένα προϊόντα

Μεγάλη παραγωγική βάση

∆ιεθνής προσανατολισµός

Ευρύ δίκτυο πωλήσεων
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Στρατηγικοί Στόχοι
Α. Στην Ελληνική Αγορά:
Στη διατήρηση της ηγετικής θέσης και στην αύξηση του µεριδίου αγοράς. Έµφαση σε:

— High-end προϊόντα
— Παροχή υπηρεσιών για µεγάλα projects
— Πολυκαρβονικά φύλλα
— Σύνθετα Πάνελ, J-Bond
— Αυτόµατες πόρτες και θαλάµους ασανσέρ
— Παραγωγή ειδικών προφίλ, νέων συµπληρωµατικών προϊόντων & εξαρτηµάτων

(ηλιακή προστασία,συστήµατα εξοικονόµησης ενέργειας κ.α.)

Β. Στις διεθνείς αγορές:
— Έµφαση στην παροχή υπηρεσιών για µεγάλα projects

— Κυριαρχία των αγορών της Νοτιοανατολικής Ευρώπης

— Εγκατάσταση στην περιοχή του Κόλπου και τη Ρωσία

— ∆ιείσδυση στην αγορά των Η.Π.Α.

— ∆ηµιουργία νέων προϊόντων για βιοµηχανικές εφαρµογές, τις αυτοκινητοβιοµηχανίες
και τα φωτοβολταϊκά, µε σκοπό τη δυναµική αύξηση των πωλήσεων στη ∆υτική
Ευρώπη

— Αύξηση παραγωγής επώνυµου αρχιτεκτονικού προφίλ, µέσω διεύρυνσης
συνεργασιών µε διεθνείς βιοµηχανίες και µέσω εµπορικών συµφωνιών µε επώνυµους
oίκους design.

— Περαιτέρω διείσδυση στο χώρο των ασανσέρ µέσω του δικτύου της ΑΛΟΥΜΥΛ.

Κορυφαία, διεθνώς

πιστοποιηµένα προϊόντα

Μεγάλη παραγωγική βάση

∆ιεθνής προσανατολισµός

Ευρύ δίκτυο πωλήσεων
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Ανάλυση SWOT

STRENGTHS - ∆ΥΝΑΜΕΙΣ
Καινοτόµα & πρωτοποριακά προϊόντα
Ισχυρές παραγωγικές εγκαταστάσεις
∆ιεθνής προσανατολισµός – Ευρύτατο δίκτυο

διανοµής
Ισχυρές συνεργασίες µε ξένους οίκους
Έµπειρο Management, ισχυρό R&D, ισχυρό

Engineering Support

WEAKNESSES - Α∆ΥΝΑΜΙΕΣ
Ραγδαία εξάπλωση – ∆ιαρκείς προσαρµογές
∆ανεισµός

OPPORTUNITIES - ΕΥΚΑΙΡΕΙΕΣ
Νέες αγορές: 

Χώρες του Κόλπου, 
Του Ευξείνου Πόντου, 

Ρωσία & 
ΗΠΑ

Νέα προϊόντα υψηλής προστιθέµενης αξίας, µε
υψηλές προδιαγραφές και εξοικονόµηση ενέργειας
Νέα σειρά αρχιτεκτονικού προφίλ Maximum

THREATS - ΑΠΕΙΛΕΣ
Πλαστικά Προϊόντα (Ελλάδα)

Χώρες φθηνού εργατικού κόστους

Τιµές αλουµινίου LME
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Αντιπρόεδρος &
Γενική ∆/ντρια

Χρηµατ/κός
Σύµβουλος

D. Koutsoupias

Νοµική
Υπηρεσία

K.Akrivopoulos

Οµάδα
Engineering

A.Pasaliokis

Εσωτερικός
Έλεγχος

L.Guimaraes

∆ιαχείριση
Ποιότητας &

Περιβάλλοντος
E.Alivantis

∆ιεύθυνση
ΕΚΕ

N.Milona

∆ιεύθυνση
Οικονοµικών

S.Mavrikakis

Εµπορική
∆ιεύθυνση
Αλουµινίου

L.Yannouchos

S.B.U. in 
Business

Development
Καθηγ.

G.Doukidis

Εµπορική
∆ιεύθυνση
Εξαρτηµάτων

G.Klidonaris

∆ιεύθυνση
Παραγωγής

S.Tsoktouridis

∆ιεύθυνση
Ανθρωπίνου
∆υναµικού

N.Sirinopoulos

∆ιεύθυνση
Πληροφορικής

G.Klousiadis

∆ιεύθυνση
Logistics

T.Aksouristos

∆ιεθνείς
Λειτουργίες

G.Platanos

∆ιοικητικό Συµβούλιο

Ελεγκτική Επιτροπή Πρόεδρος &
∆ινων Σύµβουλος

Οργανόγραµµα Οµίλου
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ΕΚΕ σε σύµπνοια µε την οργανική ανάπτυξη
1. Ποιότητα (Σύστηµα ∆ιοίκησης της Απόδοσης & Σύστηµα ∆ιαρκούς Βελτίωσης):

• Πιστοποίηση διασφάλισης ποιότητας κατά :  ISO 9001:2000 

• Πιστοποίηση προµηθευτή ευρωπαϊκών αυτοκινητοβιοµηχανιών (τελικό στάδιο) : TS/ISO 
16949

• Πιστοποίηση συστηµάτων αλουµινίου µε τις αυστηρότερες ευρωπαϊκές και αµερικανικές
προδιαγραφές:

• Πρότυπα IFT Rosenheim & ΑΑΜΑ New York

• Πιστοποίηση ποιότητας βαφής :
— QUALICOAT (Ελβετία)
— GSB (Γερµανία)
— RAL (Γερµανία)

2. Περιβάλλον:
• ISO 14001 – Περιβαλλοντική ∆ιαχείριση
• Υπερσύγχρονη Μονάδα Βιολογικού Καθαρισµού Αποβλήτων
• Οικολογικές βαφές (άνευ TGIC)
• ISO 18001: Πρότυπο ασφάλειας και υγιεινής προσωπικού – Ελάχιστα Εργατικά

Ατυχήµατα 2001 - 2006 (Ελαφρά – Πολύ Ελαφρά) 

3. Κοινωνία:
• Ισχυρό Πρόγραµµα Κοινωνικής Προσφοράς

• Μέλος του ∆ικτύου ΕΚΕ

Εταιρική Κοινωνική

Ευθύνη – ΕΚΕ: Σεβασµός

στο Περιβάλλον & στην

Κοινωνία
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II. Οικονοµικό & Επενδυτικό Πρόγραµµα



Επενδύσεις Οµίλου
€ 190 εκ. Καθαρά Πάγια

Χαµηλό µελλοντικό

πρόγραµµα επενδύσεων

(CAPEX) € 10-15 εκ. 
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€ εκ.

22

Επενδύσεις Οµίλου: 2001 –
2006 : ~ € 166 εκ.
Μ.Ο. επενδύσεων ανά έτος: €
28 εκ.
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Ισχυρή ∆ιεθνής Παρουσία

Πωλήσεις ανά κατηγορία προϊόντων

J-Bond
1%

Πολυκ/νικά

2%

Εµπορ. & 
Βιοµ. ∆ραστ.
21%Επεξεργασµένα

51%

Ειδικά
Προφίλ

25%

Πωλήσεις ανά Περιοχή - 2006

Ελλάδα
41%

∆. Ευρώπη
12%
Κύπρος

2%

Κεν. & Αν.
Ευρώπη
11%

Βαλκάνια
34%
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Παραγωγική δραστηριότητα προφίλ (σε τόνους) - Συνολική Ανάπτυξη Οµίλου

µ2800.000ΠΟΛΥΚΑΡΒΟΝΙΚΑ

µ26.000.000ΠΟΛΥΑΜΙ∆ΙΑ

τόνοι20.000ΑΝΟ∆ΙΩΣΗ

µ2800.000
COMPOSITE PANELS 
J-BOND

55,6%τόνοι28.00018.000ΧΥΤΗΡΙΑ

36,8%τόνοι26.00019.000
ΘΕΡΜΟΜΟΝΩΤΙΚΑ
ΠΡΟΦΙΛ

19,0%τόνοι50.00042.000ΒΑΦΕΙΑ

41,7%τόνοι85.00060.000∆ΙΕΛΑΣΗ

48,6%µ2220.000148.000
ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΚΕΣ
ΕΓΚΑΤΑΣΤΑΣΕΙΣ

36,7%µ2600.000439.000Ι∆ΙΟΚΤΗΤΑ ΟΙΚΟΠΕ∆Α

% 
changeUnit20062003Παραγωγή οµίλου (σε τόνους)

80% άνοδος παραγωγής 2002 - 2006

70.000
60.000

60.000 54.000

45.700 46.85050.000
34.50040.000

30.000
30.000

20.000

10.000

0
2002 2003 2004 2005 2006 2007 Ε
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Ανάπτυξη Πωλήσεων – ∆ιεθνής Προσανατολισµός
Πωλήσεις Οµίλου ( € εκ.)

127 135

180 190

244
>15%

>10%

0

50

100

150

200

250

300

350

2002 2003 2004 2005 2006 2007 Ε 2008 Ε

50% 49%
54% 55% 59%

63%

68%

0%

70% Πωλήσεις Ελλάδας %

∆ιεθνείς Πωλήσεις %

CAGR 2002 - 2006: 23% ∆ιαρκής ανάπτυξη

πωλήσεων για 76

συνεχόµενα τρίµηνα (Μάιος

1988)

Πωλήσεις σε 4 ηπείρους

Ευρύ δίκτυο πωλήσεων

Οι διεθνείς πωλήσεις > 70% 

του συνόλου το 2009

60%
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40%

30%

20%

10%

2002 2003 2004 2005 2006 2007 E 2008 E 18



Ανάλυση Κερδοφορίας
( € εκ.) Πωλήσεις EBITDA EBITDA Περιθώριο

300 18%

180 190

244

>15%

31,8 31,7 39,5 >15%

17,7%

16,7%

16,2%

∆ιαρκής ανάπτυξη

κερδοφορίας 2006-2010

Μοχλοί ανάπτυξης:

High-end προϊόντα,

Ρωσία,

Χώρες του Κόλπου

Παρευξείνιες Χώρες
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Ανάλυση Ταµειακών Ροών
Ο Όµιλος παράγει θετικές

ροές µέσω:

Βέλτιστης διαχείρισης WC

Περιορισµού εξόδων

Τιµολογιακής πολιτικής

Χαµηλού µελλοντικού

επενδυτικού πλάνου

39,5
40

2006 € εκ.
31,7

10,5 13
8,5

0,3

2005 € εκ.35
35

30
30

25
25 14,7 14,8

20
10,420

15
15

100,410
55

00
Έσοδα
Τόκων

Αποσβ. Τόκοι Έσοδα
Τόκων

Αποσβ. EBITDA EBTEBITDA EBT Τόκοι
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-2,5 -

23,5
-18,6

4,9
-19,0

-4,5

-28,0 1,8
-1,8 -

-8,2
31,7

Cash net change
Dividends

Debt change
Free C.F.

Grants
CAPEX net

Subtotal
WC Net

Adjustments for non-cash items
Taxes

Interest Exp. Net
EBITDA

1
-1,2 -

-3,1
5,3

4,5-18,6

19,4
-13,2

6,5
-3,4

10,0-
39,5EBITDA
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Cash net change
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CAPEX net

Subtotal
WC Net

Adjustments for non-cash items
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III. Χρηµατιστήριο Αθηνών & Εταιρική ∆ιακυβέρνηση



Εισαγωγή

Σχέσεις ΑΛΟΥΜΥΛ µε:

• Χρηµατιστήριο Αθηνών

• Επιτροπή Κεφαλαιαγοράς

• Κεντρικό Αποθετήριο Αξιών

• Εγχώριο και διεθνή ανταγωνισµό (αναλύσεις αγορών και εταιριών)

• Θεσµικούς και ιδιώτες επενδυτές

Παράλληλα: 

• Παρακολούθηση µικρο-µάκρο µεγεθών χωρών & πολιτικοοικονοµικών

εξελίξεων

• Θέµατα εταιρικής διακυβέρνησης

• Γραφείο Τύπου

• Ευρεία βάση δεδοµένων επενδυτών, αναλυτών, διαχειριστών, κτλ. (2.700 Ελλάδα, 

5.700 διεθνώς)

• Παρακολούθηση αγοράς

Τµήµα Μετόχων

Τµήµα Εταιρικών

Ανακοινώσεων

Λειτουργεί αυτόνοµα

από το Σεπτέµβριο του

1999
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Ιστορικά Στοιχεία - Μετοχική Σύνθεση
1998: : 1η ηµέρα

διαπραγµάτευσης η 26η

Ιανουαρίου. Άντληση € 7,33 εκ.
2000: Αύξηση µετοχικού

κεφαλαίου. Άντληση € 29,6 εκ.

Θεσµικοί Επενδυτές
Οικογένεια Μυλωνά

Ιδιώτες Επενδυτές
Εισαγωγή στο ΧΑ: 
Ιαν. 1998

Απρίλιος 2007

UBS
ALPHA ASSET MANAG. MF
ALLIANZ Mutual Funds (MF)
CREDIT SUISSE
HERMES MF (CBG GROUP)
EUROLINE PIC
PROTON MF
DFA INVESTMENT FUND MF
DIETHNIKI MF (NBG GROUP)
PICTET & CO
LOMB. ODIER DAR. HEN. & 

CIE
FORTIS BANK
DEUTSCHE BANK
MARFIN GROUP
SHELL PENSION FUND
ARIZONA RETIREMENT FUND

Σύµβολα: ASE:ALMY, Reuters: 
ALMr.AT,  Bloomberg: ALMY GA, 
Telerate (Bloomberg): GR;ALMY

12%

77%

11%
10%

20%

70%
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Alumil Rom: Στα διαµάντια του Οµίλου
Ηγετική θέση από το 1999

∆ίκτυο 23 αποθηκών

∆ύο βιοµηχανικά συγκροτήµατα

80.000 m2 εδαφικές εκτάσεις

26.000 m2 γραφεία & 

βιοµηχανικοί χώροι

300 εργαζόµενοι

ROE

0%
5%

10%
15%
20%
25%
30%
35%
40%
45%

2003 2004 2005 2006e

Ρουµανική αγορά προφίλ αλουµινίου, 2005

0% 10% 20% 30% 40%

Alumil

Balkan/Profilco

Bi-Al

Schuco

Exalco

Metra

Also

Elvial

Etem

Others

Στα 3 µεγαλύτερα IPO’s στη
Ρουµανία

6.250.000 νέες µετοχές
Τιµή µτχ IPO: RON 4,60 - € 1,37
Αξία IPO: RON 28,75m. (€ 8,4 m.)
IPO Lead Manager: Alpha Finance 

Romania;
Ορκωτοί Ελεγκτές: E&Y; Νοµικοί

Σύµβουλοι: Bostina & Associates;
Υπερκάλυψη του IPO: 16,47 φορές, 

συγκεντρώθηκαν € 139 m.
Έναρξη διαπραγµάτευσης µε

ιδιαίτερα ευνοϊκή αποτίµηση
Εξαιρετικά µεγάλη ζήτηση

• ΒSE Symbol: ALU
• Bloomberg Symbol: ALU RO

Financials – EUR terms

(EUR m.) 2003 2004 2005 2006E

Turnover 15.32 18.69 22.97 >25%
EBITDA 3.8 4.5 4.8 >20%
EBIT 3.58 3.63 3.68 >20%
Net profit 2.51 3.63 3.38 >30%
Depreciation 0.49 0.63 0.68
Operating C.F. 3.15 2.23 >30%
Free C.F. 2.55 2.38 >30%

+5-10%
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Στοιχεία Μετοχής την 12.4.2007
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Πολιτικές Εταιρικής ∆ιακυβέρνησης – Στόχοι 2007

Η ΑΛΟΥΜΥΛ σε

συµµόρφωση µε τα κριτήρια

Εταιρικής ∆ιακυβέρνησης που

θεσπίστηκαν στο παρελθόν

από το Χ.Α.

Ελεγκτική Επιτροπή -> αναφέρεται στο ∆ιοικητικό Συµβούλιο

Ανεξάρτητο & ισχυρό Τµήµα Εσωτερικού Ελέγχου (5 Ελλάδα, 8 στον Όµιλο)

Ισχυρός Εσωτερικός Κανονισµός Λειτουργίας

Τµήµα Χρηµατιστηριακών Θεµάτων & Επικοινωνίας (3 εργαζόµενοι)

Επενδυτική Επιτροπή για τις επενδύσεις του Οµίλου

Στόχοι 2007-2008:

Αύξηση κερδών, µείωση συνολικού δανεισµού, ισχυρές ταµειακές ροές

Έµφαση στους διεθνείς θεσµικούς επενδυτές

Ενισχυµένη προβολή του Οµίλου στην Ελλάδα και διεθνώς
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IV. Υποκλάδος ∆ιέλασης Αλουµινίου
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Βραβεύσεις

Ανάµεσα στους
πολυβραβευµένους
οργανισµούς της χώρας
µας, µε πίστη και
αφοσίωση στις εταιρικές
αξίες

• Βραβεύσεις από το ΕΒΕΑ – 1999, 2001, 2003 & 2004 – λόγω σηµαντικής
εξαγωγικής δραστηριότητας, διαρκών επενδύσεων & αύξησης της απασχόλησης
στην Ελλάδα και στο εξωτερικό

• Επτά βραβεύσεις (1996, 1998, 2001, 2002, 2003, 2004, 2005) από τον διεθνούς
φήµης οργανισµό «Growth Plus», για τις 500 ταχύτερα αναπτυσσόµενες
Ευρωπαϊκές επιχειρήσεις

• Βραβείο ΚΟΥΡΟΣ (2000) ως η εταιρία µε τη µεγαλύτερη διεθνή δραστηριότητα και
ανάπτυξη (Λέσχη Επιχειρηµατικότητας)

• ∆ιάκριση από τον οργανισµό Great Place to Work Europe®, για τις επιχειρήσεις µε
το καλύτερο εργασιακό περιβάλλον στην Ευρώπη για το 2004

• Τα προαναφερθέντα αναπτύσσονται έχοντας ως αποκλειστικό γνώµονα τη διαρκή
ενίσχυση της µακροχρόνιας οικονοµικής αξίας της εταιρίας και την προάσπιση του
εταιρικού συµφέροντος, στηριζόµενοι στις αξίες µας:

• Οµαδικό Πνεύµα
• Εµπιστοσύνη

• Αποτελεσµατικότητα
• Συνέπεια

• Πρωτοπορία
• Κοινωνική Ευθύνη
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Contacts

Alumil Milonas – Aluminium Extrusion Industry S.A.
1. Thessaloniki, Egnatia Building, 1st, Democracy Square, P.C. 546 29, Greece.

Tel: +30 2310 555405; Fax: +30 2310 555425; 

2. Kilkis Industrial Area, P.C. 611 00, Greece.

Tel: +30 23410 79480; Fax: +30 23410 71988; 

E-mail: investors@alumil.com , www.alumil.com

Key contact person:

Mr. Apostolos Papadopoulos-Almeida

Group IR & Research – Head, mob. + 30 6947 208 552



V. Παράρτηµα



Η ALUMIL στη Μέση Ανατολή: Μια ισχυρή Παρουσία

Συνεργασία µε

πολυάριθµους Οµίλους

Τεχνικών Εταιρειών

Περισσότερα από 50 

Μεγάλα Έργα στην

ευρύτερη Περιοχή

• Dubai: The Views, Uniworld, 96 Villa Project, Eban Batouta

• Bahrein: University of Bahrain  8.000 m2, Adel Al Ali Hotel Project – Hoora 2.500 m2

• Saudi Arabia: Aqil Bin Abdoul Aziz Al Aqil Mall (Riad, 6.500 m2)

• Jordan: Zara Mall, Plaza stores, Kempinski

• Iraq: Commercial Mall

• Egypt: Arabic Academy, DΟMΥAT Tower, Marriott Hotel

• Turkey: 7 star Rixos Premium Hotel (2nd 7* hotel worldwide)

• Tanzania: Zamani Resort & Kempinski Hotel
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JORDAN - M6, M11000, M10800, 
Interno Zara Shopping Mall

TURKEY - M3, M6, M9800, M10800, 
M14000 Rixos Premium Hotel/Belek

EGYPT - M3, M900, M940, M9400 
German University of Cairo

CYPRUS - M9400 Office Building 
in Cyprus 33



BELGIUM - M6 Office Building 
in Brussels

GERMANY - M4, M6, M11000, P100, Interno 
Alumil Offices

TANZANIA – Kempinski
+ Zamani Resort M6, M12000 & Falcon 

Series

SLOVAKIA - M3, M900, M940, 
M9400 Commercial Mall

IRAQ - M3, M9950 
Building Offices & Show 

Rooms, Baghdad
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UKRAINE
M2, M6 series, Railway station in Kiev

ROMANIA - M1, M3, M9650, M11000, 
J-Bond Football federation office

BULGARIA M6, series Sofia Library ALBANIA M1, J-Bond Commercial Bank of 
Greece 35



YUGOSLAVIA - M3,M9400,M9850, M11000 
Business Center, Cacak

SPAIN - M4, M11000, Building Offices to Caja 
de Jaen, Jaen

CZECH REPUBLIC – M4, Zapadoceska 
Energetika A.S.

POLAND - M11000, Ministry of Finance, Warszawa
36



Athens 2004 
Olympic 
Games

OLYMPIC RIDING CENTRE – M3 SERIES ATHENS 2004 BUILDING – M15000 SERIES

MARATHON START – M10800OLYMPIC ROWING CENTRE - M6, M9800
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Building Excellence Every Day 
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